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证券代码：920098        证券简称：科隆新材        公告编号：2026-045 

 

陕西科隆新材料科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

 

本公司及董事会全体成员保证公告内容的真实、准确和完整，没有虚假记载、

误导性陈述或者重大遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担个别及连

带法律责任。 

 

一、 投资者关系活动类别 

√特定对象调研  

□业绩说明会  

□媒体采访  

□现场参观 

□新闻发布会  

□分析师会议  

□路演活动  

□其他 

二、 投资者关系活动情况 

活动时间：2026 年 4 月 17 日 

活动地点：线上交流会 

参会单位及人员：西部证券、东证融汇资管、长安国际信托、招银理财、创

金合信、滦海投资、中信资管、大家资管、指南行远、重阳投资、富国基金、鹏

扬基金 

上市公司接待人员：董事兼财务总监杨锦娟女士、副总经理兼董事会秘书任

瑞婷女士 

三、 投资者关系活动主要内容 
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问题 1：公司 2025 年毛利率下滑的主要原因是什么？未来如何改善？ 

回答：2025 年度公司综合毛利率为 34.45%，较上年度有所下降，核心原因

系产品结构优化调整导致毛利率发生变化。一方面，作为公司高毛利的橡塑新材

料产品受煤炭行业景气度波动，收入同比下降，拉低整体毛利水平；另一方面，

煤矿辅助运输设备及配件业务收入快速增长，营收占比显著提升，该类业务毛利

率低于橡塑新材料产品，进而导致综合毛利率阶段性下行。 

未来公司将从两方面优化提升盈利能力，持续巩固橡塑新材料业务技术壁垒

与市场优势，聚焦高端密封、高压胶管等高毛利产品，强化国产替代与新产品推

广；针对煤矿辅助运输设备业务，通过技术升级、精益化成本管控提升产品毛利

率，同时继续拓展租赁、维修等高附加值服务，优化业务盈利结构。 

问题 2：公司 2025 年末应付账款和应收账款增长的主要原因，以及相关经

营性风险情况？ 

回答：截至 2025 年末，公司应付账款较去年增长主要是报告期内煤矿辅助

运输设备新开发车型备购材料，以及液压软管主要外购材料未到货款结算时间，

结算周期内形成应付账款余额增长。应收账款有所增加，主要系煤矿辅助运输设

备业务规模扩大，该类业务客户多通过招投标方式获取，结算周期相对较长所致，

下游煤炭、煤机行业客户付款周期符合行业惯例，业务增长带动应收账款合理增

加。 

公司客户以大型煤炭企业及煤机企业为主，整体资信状况良好，履约能力强；

公司已按照会计政策充分计提坏账准备，建立客户信用评级体系，实行应收账款

全流程跟踪与催收责任制，严控回款风险。 

问题 3：公司煤矿辅助运输设备业务及其相应配件增长较快的驱动因素是什

么？未来是否会将重心向煤矿辅助运输设备板块倾斜？ 

回答：2025 年，公司煤矿辅助运输设备业务收入同比增长 16.03%，其中支

架搬运车配件业务收入同比增长 182.36%，增长驱动因素主要有两方面：一是公

司在“大采高”“超长工作面”等应用场景中具备突出技术优势，公司 80 吨及以

上载重的支架搬运车精准适配行业发展趋势，获得客户高度认可；二是公司积极

调整销售策略，紧盯后装维修市场，推进“整车+配件+服务+租赁”的综合服务
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模式，增强客户黏性。 

在煤矿领域，公司橡塑新材料产品与煤矿辅助运输设备两大业务具有高度协

同效应，客户群体重合度较高，形成“设备带动耗材、耗材支撑设备”的业务闭

环。橡塑新材料是公司技术根基和高毛利核心业务，煤矿辅助运输设备是服务延

伸和周期对冲的重要板块，公司将根据协同效率最优原则合理配置资源，持续巩

固在煤炭领域的整体竞争优势。 

未来，公司将继续坚持“一体两翼、多赛道协同”发展战略，在煤炭主业方

面，深耕高端密封、高压胶管及智能电动辅助运输装备，拓展后市场服务业务；

在军工领域，加快聚四氟乙烯软管等核心产品的批量供货；在新兴领域，推动风

电、液冷、低空经济等相关橡塑产品的产业化落地，实现多元稳健发展。同时，

稳步推进募投项目建设，提升高端产能和数字化水平，强化国产替代核心竞争力。 

问题 4：公司橡塑新材料业务下滑的主要原因是什么？并介绍该业务的后续

展望。 

回答：报告期内，橡塑新材料产品收入同比有所下降，主要系煤炭行业整体

景气度波动，下游客户实施“降本增效”措施，阶段性影响了市场需求。面对这

一情况，公司在煤炭领域积极调整经营策略：一方面深耕煤炭存量市场，聚焦旧

机维修更换需求，推进密封件、高压胶管及配件的寄售业务，增强存量客户服务

黏性；另一方面依托研发优势，持续进行产品性能优化与材料升级，推出了“MDI”

体系密封材料、纯水介质密封产品、大口径四层钢丝缠绕管等新产品，以技术迭

代抢占市场先机。 

在稳固煤炭行业客户基础的同时，公司积极推进军工、风电、轨道交通及数

据中心液冷等新兴领域的市场拓展。目前，相关产品已实现客户导入及部分产品

验证，随着认证推进和产业化落地，上述新兴领域有望逐步成为公司未来新的业

绩增长点。 

问题 5：公司军工业务在报告期内取得的主要成果有哪些？2026 年公司在

军工领域又有哪些规划？ 

回答：报告期内，军工客户进入公司前五大客户名单（按合并口径），标志

着军工业务已从前期培育期迈入规模化贡献阶段。公司凭借橡塑新材料产品在耐
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烧蚀、耐高压、耐极端工况等方面的技术优势，已与数十家军工企业和科研院所

建立深度合作关系，多项产品在局部细分领域实现进口替代。此外，公司已成功

通过某军工集团一级供应商、某军工重点客户合格供应商等权威资质认证，进一

步验证了产品的可靠性与行业认可度。 

未来，公司将继续加大在特种密封、高性能胶管等军工配套领域的研发投入，

加快产品认证进程，同时，依托募投项目“军民两用”产线建设提升专业化生产

能力，并持续完善全流程质量管控体系，以满足军工客户对产品一致性和可靠性

的严苛要求。 

问题 6：请介绍公司在山西区域的市场开拓情况。 

回答：山西作为国内煤炭资源核心区域，是公司煤矿辅助运输装备业务重点

开拓市场。报告期内，公司持续加大山西区域市场深耕力度，积极对接区域内煤

炭企业、矿山运营单位，主要聚焦支架搬运车租赁业务，2025 年公司其他业务

中的支架搬运车租赁收入同比增长 55.66%，有效提升了客户黏性，以租赁业务

为纽带，带动密封件、胶管、设备配件等核心产品销售，区域市场份额与影响力

持续提升，形成“租赁+销售+服务”的区域深耕模式，为后续市场拓展奠定基础。 

问题 7：请介绍公司未来发展规划及整体经营展望。 

回答：公司未来发展主线主要围绕四大方向推进：一是持续筑牢煤炭行业主

业基本盘，依托高端液压密封件、高压胶管及智能辅助运输装备等核心产品，紧

抓煤矿智能化、绿色开采发展机遇，同时拓展密封件、高压胶管及配件寄售、特

种车辆租赁、维修等后市场业务，巩固行业领先地位；二是加速多元化市场布局，

全力推进军工、风电、高铁、液冷系统等新兴高端领域的产品认证、市场开拓与

订单转化；三是坚持研发驱动发展，持续加大核心技术研发投入，聚焦新型密封

材料、特种橡塑制品等关键领域攻关，强化国产替代核心竞争力；四是构建稳健

经营体系，通过多元化业务布局有效对冲煤炭单一行业的周期性波动风险，实现

公司长期、稳健、高质量可持续发展。 

2026 年以来，公司已多次中标中国神华、山东能源集团、平煤机等头部企

业的特种车辆及支架密封配件采购项目。公司所处行业面临政策支持、国产化替

代及智能化升级等多重机遇，管理层将务实推进各项业务落地，对整体经营情况
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保持信心。 

 

陕西科隆新材料科技股份有限公司  

董事会  

2026 年 4 月 20 日  
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