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投资者关系活动记录表

编号：2026-001

投资者关系活动

类别
☐特定对象调研 ☐分析师会议

☐媒体采访 ☐业绩说明会

☐新闻发布会 ☐路演活动

☐现场参观

√其他： 电话会议

参与单位名称及

人员姓名

太平洋证券 谭紫媚、李啸岩；西部证券 孙阿敏；国泰海通证

券 江珅；华创证券 张良龙；开源证券 陈峻；宏利基金 张帅；

国泰基金 韩昊东；磐耀资产 方之恒；创金合信 张小郭、皮

劲松；景顺长城 唐翌；天治基金 王娟；太平基金 闫庚威；

半夏投资 王震；盘京投资 温旭鸾；煜德投资 蔡苗；广发基

金 李奔；德邦基金 曾旭衡；仁桥资产 谢沛林；东方证券自

营 王光宇；鹏扬基金 任宵逸；天弘基金 李佳豪；华夏未来 梁

善邦

时间 2026年04月21日 15:30-16:30

地点 江苏东星智慧医疗科技股份有限公司会议室

上市公司接待人

员姓名

1、公司董事长：万世平先生

2、公司董事、副总经理、董事会秘书兼财务总监：龚爱琴女

士



投资者关系活动

主要内容介绍

一、公司作业绩介绍：

江苏东星医疗智慧科技股份有限公司（以下简称“东星医

疗”或“公司”）2025年实现营收3.87亿元，同比下降11.02%；

归母净利润-0.38亿元；扣非归母净利润-0.6亿元，主要系计

提商誉减值准备和无形资产减值准备1.05亿元。若剔除上述减

值准备影响（不考虑其他调整因素），公司2025年归母净利润

为0.67亿元，扣非归母净利润0.45亿元。

2026年一季度实现营收0.9亿元，同比增长15.71%；归母

净利润0.18亿元，同比增长48.51%；扣非归母净利润0.12亿元，

同比增长88.43%。

公司高度重视投资者回报，2025年拟实施每10股分红3元，

合计分红2960.42万元。自上市以来，公司每年均实施现金分

红，累计向股东现金分红资金已达1.69亿元，占2022年至2024

年公司累计实现归母净利润的56.76%。

二、投资者提出的问题及公司回复情况

公司就投资者在本次说明会中提出的问题进行了回复：

1.未来吻合器行业集采政策对公司的影响？

回复：1）从公开披露的行业信息来看，2025年至今国内

吻合器企业营收逐步恢复正增长，毛利率也已止跌企稳。行业

整体的盈利能力呈现显著复苏态势。

2）从集采价格机制来看，当前医疗器械集采价格体系已

具备明确的锚点，未来出现大幅波动的可能性显著降低。首轮

集采于2022年底在各地陆续启动，目前多数地区已基本执行完

毕；在后续轮次的报价中，新报价将主要依据上一轮中标价通

过加权平均等方式进行测算，或参考其他区域的中标价格，这

使得价格体系具备了明确的锚点，大幅波动的可能性降低。

3）从公司战略方面来看，公司为维护产品价格体系，采

取了差异化的竞争策略。一方面，通过持续的产品升级来提升

产品价值，例如加大吻合器转角以优化技术参数、申请产品三

类医疗器械注册证完善资质认证等，以争取更高的中标价格；

另一方面，在招投标中战略性放弃部分市场，不参与最低价竞

争，以维持产品价格水平，预计未来产品集采中标价格下行风



险较小。

4）从公司业务方面来看，公司在2025年新增重庆等联盟、

江苏省两个集采项目中标，涉及的9个省市均于2025年三季度

执行，且中标价格保持稳定；与此同时，公司终端医院覆盖数

量持续攀升，其中威克医疗2025年终端医院数量新增70多家，

终端渠道的持续拓展有望带动公司未来吻合器整机出货量实

现增长。此外，公司2025年推出自动化精密制造产线，有效赋

能吻合器零部件业务降本增效。

2.相较于国内外同行，公司产品的竞争优势？

回复：1）公司深耕吻合器领域二十余年，拥有丰富的研

发与生产经验及完备的自主知识产权，构建起覆盖设计、研发、

生产、加工、装配的全产业链一体化能力。该能力不仅充分保

障了公司产品质量的稳定性与一致性，同时也支撑公司为国内

其他吻合器生产企业提供枪、钉仓等核心零部件的制造服务。

2）公司是国内首家应用并推广三排不等高钉行业先进技

术的企业，累计持有相关专利295项，其中发明专利67项，同

时牵头起草了国产腔镜吻合器及其组件的行业标准，在行业内

拥有显著的技术引领地位，品牌也具备较高的市场知名度与行

业影响力。

3）公司是国内最先开发全电动腔镜吻合器的厂商，相关

产品已获得多家医院客户的认可。产品在功能性、操作便捷性、

使用手感、枪钉的可吸收性、成本性价比等多个核心维度，均

可与国际头部企业的同类产品比肩。

4）公司已获得53个Ⅱ类、5个Ⅲ类医疗器械注册证，手动、

电动及全电动腔镜吻合器均已成功取得Ⅲ类医疗器械注册证，

是国内少数在手动及电动腔镜吻合器领域均实现通配与固配

款全系列三类证覆盖的厂商，这不仅能够全面满足多元化的临

床需求，也可进一步强化产品的定价能力。

3.公司在手术机器人及配套耗材领域业务布局的意愿？

回复：公司前瞻布局手术机器人配套耗材高潜力赛道，

2025 年已与国内手术机器人厂商开启对接，围绕适配手术机

器人的吻合器、穿刺器等微创外科耗材，开展联合研发与产品

适配开发工作。



4.公司海外业务的发展现状及未来规划？

回复：2025 年公司海外业务实现营收约 3,500 万元，占公

司吻合器收入的比例超 16%。公司海外市场主要集中在远东、

南美、中东、东南亚等地区，核心覆盖俄罗斯、巴西等国家，

其中俄罗斯地区营收规模超千万元。公司设有专门的海外注册

部门，正在加速推进电动吻合器等新产品的海外取证，取证后

有望实现协同销售。此外，公司超声刀产品已取得三类医疗器

械注册证并正式开启海外销售，为海外业绩带来了新增量。

未来公司将持续深化海外市场布局，推进埃及、墨西哥等

地区的产品注册与市场开拓工作，加速落地海外办事处设立、

经销商渠道拓展等核心举措，推动海外业务规模持续扩张。

5.孜航精密未来的发展规划以及是否存在进一步的减值风

险？

回复：公司吻合器零部件业务自 2025 年下半年以来已成

功开发多家新客户。同时公司积极推进医疗器械注册人制度相

关资质申请，可为其他吻合器厂商提供 OEM 代工服务，相关生

产许可证预计将于 2026 年上半年取得。

2025 年，受下游吻合器整机集采导致的价格承压、部分核

心客户丢失市场份额后需求萎缩等因素影响，公司吻合器零部

件业务经营受到冲击，对该孜航精密一次性计提商誉减值约 1

亿元，截至目前剩余商誉规模为 1.26 亿元。2026 年一季度，

公司吻合器零部件业务业绩已实现显著恢复，公司将通过积极

拓展市场、产品迭代等举措降低该业务进一步商誉减值的风

险。

6.公司新产品未来的发展预期？

回复：公司于 2025 年底取得超声刀三类医疗器械注册证，

相关产品已实现海外销售落地，目前正处于市场推广阶段，预

计未来 2-3 年将逐步实现销量放量。同时，公司已完成外科组

织夹产品的开发工作，并于 2026 年一季度取得三类医疗器械

注册证，未来将逐步推向市场。此外，公司同步开展微波治疗

肺结节设备的研发工作，该产品预计未来 2年内取得医疗器械

注册证后上市销售。通过梯次化的产品研发与上市布局，持续

构建外科手术全场景解决方案，协同完善外科医疗器械产品整



体布局。

7.公司合成生物业务的进展及未来的应用规划？

回复：公司于 2024 年 9 月成立子公司东星生物，并于 2025

年与上海交通大学（邓子新院士团队）、其他专业机构深度合

作，总计签署了 800 万元的研发合同，重点推进Ⅰ型、Ⅲ型（短

链和长链）、XVII 型人源化重组胶原蛋白原料及产品的研发

及生产。人源化重组胶原蛋白相比动物源提取方式具有多重优

势：生产成本显著更低，更易于实现规模化生产，产品结构更

稳定，且人体排异反应低，因此将更受市场青睐。

目前，Ⅲ型短链与长链重组胶原蛋白的菌株已完成中试，

Ⅰ型和 XVII 型菌株正在小试阶段。公司正在进行合成生物业

务厂房装修，积极推进生产线建设，尽快推出原料产品。未来，

公司将基于该原料开发用于疤痕修复、创口愈合、止血、抗黏

连的医用敷料和止血凝胶等严肃医疗产品。

8.公司收购武汉医佳宝的进展及未来发展的规划？

回复：公司计划以支付现金的方式，收购武汉医佳宝生物

材料有限公司（以下简称“武汉医佳宝”）90%股权，旨在通

过并购切入骨科等高潜力赛道，进一步完善公司外科医疗器械

平台化布局。

武汉医佳宝是一家致力于高端骨科及生物医学材料研发、

生产与销售的高新技术企业。本次交易是基于公司业务发展战

略的需要及从公司长远利益出发做出的慎重决策，符合公司整

合行业优质资源，延伸公司外科医疗器械产业链，积极拓展合

成生物领域的发展布局，有利于公司综合实力的提升，对公司

未来业务发展及经营业绩提升将产生积极影响。

9.公司主业未来毛利率和净利率水平的目标？

回复：公司未来吻合器整机业务毛利率目标维持在

68%-70%区间，吻合器零部件业务毛利率目标稳定在 28%-30%

区间，其他医疗设备业务毛利率目标保持在 20%-30%区间，整

体归母净利率目标维持在 18%-20%区间。

10.公司在手现金的使用规划？

回复：公司目前在手资金除了用于两个在建项目及武汉医



佳宝并购事项的资金需求之外，还将持续密切跟踪微创外科、

手术机器人、合成生物等领域的产业机会，基于现有主营业务

基础开展审慎的外延布局。

在标的筛选上，公司将重点关注与自身业务具备协同效应

的项目，对标的资质执行严格的筛选标准；同时将全面加强投

后整合与全流程风险管控，确保并购活动能够有效落地，切实

推动公司业绩实现持续稳定增长。

关于本次活动是

否涉及应披露重

大信息的说明

本次活动不涉及未公开披露的重大信息。

附件清单（如有）

日期 2026年04月21日
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