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投资者关系活动

类别

 特定对象调研    □分析师会议   □媒体采访        

□业绩说明会       £路演活动     R现场参观

□新闻发布会       □其他（电话会议）

参与单位名称

及人员姓名

国诚投资 相健、胡均师

时间 2026 年 4 月 21 日 14:30-16:00   

地点 公司会议室

上市公司接待人员

姓名
董事会秘书   董雨亭

投资者关系活动主

要内容介绍

1. 简单介绍一下公司2025年度的情况？

公司长期专注于主营业务功能性遮阳材料及成品的研发、生产

和销售。公司主要产品包括阳光面料、涂层面料、可调光面料及功

能性遮阳成品。2025年度公司依托 B端传统批发业务与跨境电商 C

端业务双轮驱动的发展模式，经营业绩稳步提升，全年实现营业收

入 8.82 亿元，同比增长 6.36%；归属于上市公司股东的净利润

1.35亿元，整体业绩保持较快增长态势。

2. 公司目前在手订单情况怎么样？

公司目前在手订单生产周期约为2-3个月。

3. 原材料价格上涨，对公司业务或利润是否有影响？

目前公司整体经营业务保持稳定。面对原材料价格上涨，公司

通过积极与供应商协商议价、合理调配现有库存等方式应对，短期



内对公司毛利率及净利率暂无明显影响，客户订单发货亦未出现延

迟情况。

4.公司海外成品业务有哪些竞争对手？未来的发展考虑怎么样？  

公司海外成品业务的主要竞争对手，包括亚马逊等主流跨境电

商平台上的国内同行商家，以及部分海外本土电商平台及品牌商。

未来公司将继续深耕亚马逊等核心平台业务，稳步提升市场份额；

同时积极布局独立站渠道，打造自主品牌运营体系，并进一步拓展

海外线下客户资源，构建线上线下协同、多渠道并举的海外业务发

展格局，持续增强综合竞争力。

5.公司未来的发展方向和发展规划是什么？

未来，公司将持续深化 B端传统批发业务与 C端跨境电商业务

双轮驱动、协同共进的总体发展战略。在 B端方面，将加快布局海

外仓网络，进一步深耕海外市场、拓展优质客户资源，缩短服务半

径，提升本地化交付与服务能力；在 C端方面，将持续加大资源投

入，着力打造海外自有成品品牌，不断提升品牌知名度与市场影响

力，实现业务规模与品牌价值同步提升。

6.目前公司募投项目已经建设完成，产能利用率怎么样，未来公司

如何消耗募投产能？

公司募集资金投资扩产项目已顺利建成投产，有效补充了整体

产能规模。目前公司整体产能利用率约为 80%，产能储备充足，仍

具备较大的释放空间。同时，公司成品产线与核心面料产线相对独

立，不占用机器产能，为后续产能灵活调配提供了有利条件。

未来公司将依托 B端批发与 C端零售并重的业务格局，多措并

举消化募投新增产能：一方面持续深耕海外 B端客户，依托海外仓

布局提升订单响应速度与交付能力，稳步扩大批量订单规模；另一

方面大力发展 C端跨境电商业务，通过品牌化运营、多渠道拓展带

动终端销量提升；同时不断优化产品结构，加大高附加值功能性遮

阳面料及成品的市场推广，依托国内外市场需求的持续释放，逐步

实现产能充分利用与效益提升。



附件清单（如有）

日期 2026年 4月 21日


